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PATRIGK HEUN

bin |ht Gebrauchtwagencoach. Meine Mission ist

ebrauchtwagengeschaft erfolgreich und fit

<unft zu machen. Damit Sie kein Opfer des
Branchenwandels werden.

rauchtwagencoach.de  www. gebrauc

www.gebrauchtwagencoach.de

)
m
o
e
>
=
Q
T
_|
=
>
o
m
=
O
O
>
!
T




CHTWAGENCOACH o
verborgene Potentiale

chiummernde Talente wecken:

STRATEGIE
» Aktion oder Reaktion?
ZAHLEN

s modulare Thomon:

Training fur

PROZESSE

= Optimierte

PRASENTATION

*» Zeig was Du hast

WERBUNG

+ Der richtige Marl
Gebrauchtwagenhandel erle

Gebrauchtwagenabteilu

Mit dem 360" Grad Coachi ; 2 1y 3
gefolgt von einem Full-S d: = ichtw L SOFTWARE
Schritt auf eine erfolgreiche Zuk au et Software Tc

en, schlummernde
nderun

Unternehmensleitbild und erarbeile

i b www.gebrauchtwagencoach.de
Bereichen Ih ebrauchtwageng iftes umzusetzen
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Wie organisieren Sie einen professionellen Zukauf?

.
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1. Planung

* Anhand der Riicknahmequote aus
NW/ GW und GW/ GW

 Fehlende GW durch freien Zukauf ersetzen

www.gebrauchtwagencoach.de 5
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Berechnung Verkaufte Gebrauchtwagen pro Jahr

900

420
200
620
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155
16
171
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1. Planung

* Geplanter BE des Bestandes anhand der BWA
definieren

www.gebrauchtwagencoach.de 8
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Geplanter BE des Bestandes und Preisstrategie

Standtageperiode 2 Aus;trarl‘:l;::lr:lg:‘gll\nenge Eigene Auszeichnung

Dienstwagen Leasingrick-

Erklarung am Beispiel GW-Art

30, 60, 90, 120
Stiickzahl im Bestand
Anteil in %
0-30 Einpreisen im obersten Viertel der
Internetangebote
31-60 Abpreisung in das zw eithdchste
Viertel der Internetangebote
61-90 Abpreisung in das zw eitguinstigste
Viertel der Internetangebote
91-120 Abpreisung in das giinstigste Viertel
der Internetangebote
uber 120 Seite 1 im Internet (Platz 1-5)
Gesamt

laufer
46 10

4% "10%
8,00%
6,00%
3,00%
0,50%

0,00%
6,50%

6,00%

4,00%

2,00%

0,50%

0,00%
2,50%

Klassische
GW
38
B7%
23,00%
16,00%
9,00%
5,00%
1,50%
10,90%

Freier Zukauf Gesamt

28,00%

23,00%

16,00%

9,00%

4,00%
16,00%

100%

Geplanter Bruttoertrag: 8,64%

* C12 inkl. 3% Zielerreichungsbonus

www.gebrauchtwagencoach.de
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Geplanter BE des Bestandes und Preisstrategie

. @ Auszeichnung Menge . .
Standtageperiode Empfehlung Eigene Auszeichnung

Erklarung am Beispiel GW-Art Dienstwagen Leasingrick- Klassische Freier Zukauf Gesamt
30, 60, 90, 120 laufer GW
Stiickzahl im Bestand 46 10 48 35
Anteil in % B83% 7% 35% 25% 100%
0-30 Einpreisen im obersten Viertel der 8,00% 6,00% 23,00% 28,00%
Internetangebote
31-60 Abpreisung in das zw eithdchste 6,00% 4,00% 16,00% 23,00%
Viertel der Internetangebote
61-90 Abpreisung in das zw eitglinstigste 3,00% 2,00% 9,00% 16,00%
Viertel der Internetangebote
91-120 Abpreisung in das giinstigste Viertel 0,50% 0,50% 5,00% 9,00%
der Internetangebote
iber 120 Seite 1 im internet (Patz 1-5) 0,00% 0,00% 1,50% 4,00%
Gesamt 6,50% 2,50% 10,90% 16,00%

www.gebrauchtwagencoach.de
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1. Planung

Freie Kapazitaten schaffen in:

* \Vertrieb

* Dispo

* Buchhaltung
* Werkstatt

www.gebrauchtwagencoach.de 11
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2. Budget

Klarung Kapitalbedarf
Budget definieren
Barmittelverfiigbarkeit klaren

Kreditlinie bzw. Zukauflinie klaren und
einrichten

www.gebrauchtwagencoach.de 12
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3. Ware

Welche GW verkaufen Sie mit den geringsten
Standtagen und den hochsten Ertragen?

www.gebrauchtwagencoach.de 13



Hersteller/Modelle
=Alle
= Audi
“+A1l Spb. neues Mod. ‘19

Zugang
+Gesamt

2 Anzahl
214

? Preis Netto
7.411.649|
1.853.350

51.686

® Ergebnis| ® Erg.%)| ® Ergebnis@ 2 Standtage &

758.851
147.986
9.318

10,24%
7,98%
18,03%

3.546
3.149
4.659

72
99
26

+A1 Citycaver

“+A3 Limousine

+A3 Limousine neu

“+A3 Sportback

“+A3 Sportback neu

+A3 Cabrio

“+A4 Avant (PA) MJ 2020
“+RS4 Avant

“+AS Cabrio

25.756
20.697
33.563
56.073
645!3‘
32.910
132.672
62.933
149.202

934

5.697|

2.119
15.349
3.824
2.858
6.650
15.713
9.962

3,62%
27,53%
6,31%
27,37%
5,93%
8,68%
5,01%
24,97%
6,68%

934

697

147
84

20
98
65

“+A6 Avant

390.143

28.510

7,31%

n
-3
>

456 Avant
4+TT Coupe
“+TT Roadster
+Q2 (inkl. PA)
+Q3

+Q3 Sportback
+Q5 (inkl. PA)
+sQ7
“+Sonstige Audi

43.563
92.126
45.697
69.227
235.050
87.647
104.210
63.286)
43.260

6.165
2.973
2.828
3.519
11.731
3.544

20.147
5.886|

4.619

14,15%
3,23%
6,19%
5,08%
4,99%
4,04%

19,33%

9,30%|

10,68%

AR IS
nlnin| o o
nlolo e

S.
2
5
1
2.
2
5.
3
3.
6.
1
2
i
1
1

nlo
olm|y|y
oo |3
oloa|n

=Volkswagen
“+Polo V
“+Polo VI (inkl. PA)
+Golf VI
“+Golf VII
“+Golf VII Variant
“+Golf VIII
+Golf Sportsvan (Facelift)
+Passat Alltrack i
“#Passat Variant (altes Modell)

707.772
23‘553‘
171.092
6.996
174‘425‘
11.011
27.975
18.891
30.185|
38 1607

97.734
4.669
14.907
1.204
7.561
3.311
1.834
1.444

4.185|

7.417

5,72%
19,57%
8,71%
17,21%
4,33%
30,07%
6,56%
7,64%

13,86%)|

19,44%

[
3
)
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Bl i @ |i BV5aHZ | Golf VIl Variant Highline 1.4 TSI DSG - Navi+ACC

Fzg.-Klasse / Modell
Auftragsnr.:
EK-Re.Datum:

Ergebnis

Standzeit 91

AE-Datum:
Verkaufer:

S Standardansicht

- Eingabedaten

EK-Preis

KA. [ kA,

17.500,00 €

Geschaftsart: Differenzbesteuert

Auszeichnungspreis:
EK-Preis:

EK-Korrektur:

VK-Netto:

ust.:

VK-Brutto:

Nachlass auf Auszeichnung:
Zuschiisse

Zinsprovision Leasing/Finanzierung
Zinsprovision RSV
Zuschuss

Boni

Priamien

Zusatzerldse
Erlésschmilerungen
Ertragsschmilerungen

Reparaturkosten

2287227 €
17.500,00 €
0,00 €
2287227 €
1.020,73 €
23.893,00 €
0,00€

0,00 €

930,00 €

Bestand Gebrauchtwagen / Golf VII Variant Highline 1.4 TSI DSG
5309
03.12.2021

Ergebnisdaten

Gesamtkosten

Ek-Preis:
Zusatzerldse (EK):
Ertragsschmaélerung:
Gesamterlts

Vk-Preis Netto:

Zuschiisse:

Boni:

Pramie:

Zusatzerlgse (VK)

abzgl. Erlésschmélerungen:
Bruttohandelsspanne (23,49 %)

Auszeichnungspreis Netto:
abzgl. Ek-Preis:

abzgl. kalkul. Aufwand:
Zuschiisse:

Boni

Pramie:

Zusatzerigse:
Bruttogewinn (23,49 %)
Vk-Netto:

abzgl. Ek-Preis:
Zuschsse:

Boni

Zusalzévlase:
Bruttoertrag (18,42 %)

Gesamterlos:
abzgl. Gesamtkosten:

18.430,00 €
17.500,00 €
0,00€

930,00 €
22.87227 €
2287227 €

5.372,27 €

2287227 €
- 17.500,00 €

537227 €

2287227 €
- 17.500,00 €

4.442,2T €

22.87227T €
- 18.430,00 €
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Trends erkennen
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3. Ware

Wo bekommen Sie dies Ware her?

 Regelmallige Workshops im Unternehmen mit
allen am Vertrieb beteiligten Personen

www.gebrauchtwagencoach.de 17
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Welche Zukaufquellen gibt es:

: Zukauf Privatmarkt . Zukauf liber Borsen
Aus eigenem . Zukauf tiber :
(Borsen und national und
Kundenstamm

Zeitungsanzeigen) Lezelgzesel e i international

Zukauf Gber
Auktionen; national Zukauf beim Zukaufer
und international

Zukauf Gber Zukauf von

Suchauftrage Fremdmarkenhandlern

Zukauf liber Mega- Zukauf von Hersteller
Seller Bank / eigener Zukiinftig Gber google?
national/international Hersteller

www.gebrauchtwagencoach.de
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4. Wer

Namentliche Benennung der Verantwortlichen aus
den Prozessbeteiligten Abteilungen und diese mit
entsprechender Kompetenz ausstatten. Diese
Personen bilden das Projektteam.

* Einkauf (gute Marktkenntnisse)
* Verkauf

* Werkstatt

* Controlling

e VKL

www.gebrauchtwagencoach.de 19
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5. Wann

Feste Zeiten einplanen

www.gebrauchtwagencoach.de 20
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6. Wie

’ ' e Zukaufprozess mit allen beteiligten Abteilungen
erarbeiten

 Regelmallige Abstimmungsmeetings
(Projektteam) mit Auswertungen der Ertrage aus
den Herkunftsarten und zur Uberwachung der
Prozesse

www.gebrauchtwagencoach.de 21
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7. Zukauf

* Eigener Transporter oder Anhanger

* Den verkaufenden Kunden bitten, das Fzg. zu
bringen (ggf. Entlohnung 0,30 €/km)

* Abholer (Rentner o. Student etc.)
* Spedition (8-ter Zug)

e Kosten hierfir immer mit in die Kalkulation
einbeziehen

« Zugfahrkarten (Bahncard 50), Flugticket etc.

www.gebrauchtwagencoach.de 22
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8. Controlling

» \Vollstandigkeit der Dokumente prifen (Brief, COC,
Schliissel)

* Formularwesen bei Auslandsgeschaften erklaren

e Zollformalitaten kennen und Ablaufe sicherstellen

e Zahlungsfluss sicherstellen und korrekte Kontierung
im Kontenplan

« Uberpriifung der Steuer ID bei Auslandsgeschéften

* Regelmalige Riuckmeldung an das Kompetenz-Team

www.gebrauchtwagencoach.de 23
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Der professionelle Zukauf?

.

www.vogel.de
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TELEFON

PROEA D =
GEBRAUCHTWAGENCOACH

06441-6690457 INFO@GEBRAUCHTWAGENCOACH.DE

Ilch winschen Ihnen gesunde Bestande und viel Erfolg

www.gebrauchtwagencoach.de
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